
SISTEMA DE COMERCIALIZAÇÃO SOLIDÁRIA  
 

- SISCOS -

Instituto Ouro Verde
Território Portal da Amazônia - MT
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Criação de um sistema que trabalhe de forma 
articulada PRODUÇÃO  e COMERCIALIZAÇÃO, 
criando novos canais de comercialização de 
forma a aproximar agricultores e agricultoras e 

consumidores e consumidores (que passam a ser 
encarados como "co-produtores"), com foco no 

mercado local
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a) Sistema de 
Informação da 
Produção

a) Sistema de 
Informação de 
Pedidos 

a) Sistema de 
acompanhamento 
dos agricultores e 
controle de 
qualidade

a) Formação de 
grupos de 
consumo

b) Logística de 
distribuição



Otimizou o tempo gasto na execução das atividades da rotina 
de funcionamento;

Maior precisão nos dados;

Estoque em tempo real;

Geração de Relatórios:
-Valor comercializado por produtor;
-Valor comercializado por produto;
-Valor comercializado por produto/período;
-Valor comprado por consumidor;

Controle de caixa.

A utilização da ferramenta
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Funcionamento

1) Cadastramento pelas lideranças comunitárias dos produtos 
disponíveis na semana – divulgação do “cardápio”.

2) Compras “on line” pela página 
www.ouroverde.org.br/feirasolidario  

3) Estoque fica disponível de segunda a quinta-feira;

4) Sexta-feira: lideranças fazem a distribuição dos "pedidos" nos 
grupos de produção;

4) Sábado:
- Coleta dos produtos e montagem das cestas 

individualizadas
- Entrega dos produto

5) Ações de interação entre grupos de produtores e  grupo de 
consumidores.

http://www.ouroverde.org.br/feirasolidario




Somente 
consumidores 
cadastrados 

poderão acessar o 
site de compras e 
fazer os pedidos





CONTATOS:

aline@ouroverde.org.br
aline.nava@hotmail.com 

Obrigado!

TELEFONE: 3521 7917

mailto:aline@ouroverde.org.br
mailto:aline.nava@hotmail.com
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